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Factoring 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Lieferant 
= Factoringnehmer

 

Factor 

Kunde des 
Factoringnehmers 

Factoring-Vertrag 
= Verkauf von Forderungen (bündelweise) an eine 

Factoringgesellschaft (Factor)

1 
Warenlieferung 

mit 
Zahlungsziel 

2 
Barauszahlung des Forderungswertes

Abzüglich eines Abschlag1) bei 
Warenlieferung 

3 a 
Zahlung des 

Rechnungsbetrages 
bei Fälligkeit 

(„offenes“ Factoring) 

3 b 
Zahlung des 

Rechnungsbetrages 
bei Fälligkeit 

(„stilles“ Factoring) 

3 b 
Weiterleitung des Rechnungsbetrages 

(bei „stillem“ Factoring) 

1) Der Factor behält einen Teil der Forderung
(10-25%) ein, um evtl. Preisnachlässe, z.B. auf-
grund von Mängelrügen, ausgleichen zu kön-
nen. Nach Ablauf einer festgelegten Frist wird
der Betrag an den Factoringnehmer gezahlt. 
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Funktionen 
des Factoring 

 
 
 
 

Dienstleistungs- 
funktion 

 Finanzierungs- 
funktion 

 Risikoübernahme- 
funktion 

 
 
 
• Debitorenbuchhaltung 
• Forderungsinkasso 
• Mahnwesen 
 
Zusätzliche 
Dienstleistungen: 
 
• Erstellung der Rech-

nungen 
• Führen anderer Buch-

haltungsbereiche 
• Einzug von nicht abge-

tretenen Forderungen 
• Unternehmensberatung 

  
 
 
vom Ankauf der Forderung 
bis zur Fälligkeit 
 

 Erhöhung der Liquidität 

  
 
 

(Delkredererisiko) 
 
• echtes Factoring: 

mit Übernahme des 
Delkredererisikos 
 

• unechtes Factoring: 
ohne Übernahme des 
Delkredererisikos 

 
 
 
 

Kosten 
des Factoring 

 
 
 
 

Dienstleistungsfunktion  Finanzierungsfunktion  Risikoübernahmefunktion 
 
 
 

Dienstleistungsgebühr 
 
0,3 % bis 3 % der Forde-
rung 
 
(abhängig von der er-
brachten Dienstleistung) 

  
 
 

Zinsen 
 
für die vorzeitige Baraus-
zahlung 
 
(etwa in Höhe eines Konto-
korrentkredits) 

  
 
 

Delkrederegebühr 
 
0,2 % bis 1,2 % 
der Rechnungsbeträge 
 
(abhängig von der Kredit-
würdigkeit der Kunden) 
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Beurteilung 
des Factoring 

 
 
 
 

Vorteile  Nachteile 
 
• Erhöhung der Liquidität 

 
• Abgabe des Delkredererisikos 

 
• Möglichkeit zur schnellen Bezahlung 

der eigenen Verbindlichkeiten 
(Ausnutzung von Skonto) 
 

• Dienstleistungen des Factors können 
kostengünstiger als eigene Leistun-
gen sein 

  
• Unterbrechung des direkten Kontakts 

zwischen Factoringnehmer und sei-
nem Kunden (beim „offenen“ Facto-
ring) 
 

• Gefahr zu großer Abhängigkeit vom 
Factor 
 

• Hohe Zins- und Provisionskosten 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

Forfaitierung 
 
Ein Kreditinstitut kauft die Forderungen eines Exporteurs mit voller Risikoübernahme 
(auch Wechselkursrisiko) auf. 
 
Anders als beim Factoring werden die Forderungen einzeln gekauft und keine Dienstleis-
tungen übernommen. 
 
Es werden nur erstklassige Forderungen gekauft, die zusätzlich gesichert sind, z.B. 
durch Staatsgarantien oder Wechsel. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Adressen: 
Deutsche Factoring Bank, 28195 Bremen 
SüdFactoring GmbH, 70173 Stuttgart


