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Absatzhelfer 
 
 Handlungsreisender Handelsvertreter Kommissionär Handelsmakler 
Rechtsstellung 
(Kaufmann, Angestellter) 

Kaufm. Angestellte(r) Selbstständiger Kaufmann 
nach HGB  

Selbstständiger Kaufmann 
nach HGB  

Selbstständiger Kaufmann 
nach HGB  

Vertragsverhältnis 
zum Vertretenden 

Angestelltenvertrag Vertretervertrag Kommissionsvertrag Maklervertrag 

Tätigkeit 
(Abschluss/Vermittlung v. 
Verträgen, eigener Name/ 
eigene Rechnung?) 
 

Abschluss oder Vermitt-
lung von Verträgen 
in fremdem Namen und 
auf fremde Rechnung 

Abschluss oder Vermitt-
lung von Verträgen 
in fremdem Namen und 
auf fremde Rechnung 

Abschluss von Verträgen 
in eigenem Namen und 
auf fremde Rechnung 
Kommissions-/Konsigna-
tionslager 

Vermittlung von Verträ-
gen 
 
in fremdem Namen und 
auf fremde Rechnung 

Dauer der Tätigkeit 
(ständig, von Fall zu Fall) 

ständig ständig ständig oder 
von Fall zu Fall 

von Fall zu Fall 

Vergütungsanspruch 
(Fixum, Provision?) 
 
 

Fixum 
Umsatzprovision 
Auslagenersatz (Spesen) 

Umsatzprovision 
evtl. Delkredereprov. 
evtl. Inkassoprov. 

Provision (Kommission) 
Auslagenersatz 

Maklergebühr (Courtage) 
je zur Hälfte von beiden 
Vertragspartnern 

Weitere 
Rechte und Pflichten 
 
 
 
 
 
 
 
 

Rechte und Pflichten 
eines/r kaufm. Ange-
stellten 

Rechte 
- Unterlagen 
- Benachrichtigung 
- Ausgleichsanspruch 
 
Pflichten 
- Bemühungspflicht 
- Benachrichtigungspfl. 
- Sorgfaltspflicht 
- Verschwiegenheit 
- Wettbewerbsverbot 

Rechte 
- Selbsteintritt 
- Pfandrecht 
 
 
Pflichten 
- Befolgung 
- Sorgfalt 
- Benachrichtigung 
- Abrechnung 
- Haftung für Komm.Ware 

 
 
 
 
 
Pflichten 
- Sorgfalt 
- Befolgung 
- Schlussnote ausstellen  
- Tagebuch / Auskunft 
- Aufbewahrung v. Proben  

Vorteile für den Vertre-
tenen 
 
 
 
 
 
 

- Reisende sind wei-
sungsgebunden 

- direkter Kundenkontakt  
- Reisende vertreten nur 

eigenes Unternehmen 

- Erschließung neuer un-
bekannter Absatzge-
biete 

- keine Fixkosten 

- Vertrieb von Produkten 
mit Absatzrisiken 

 

- Dem Makler sind viele 
mögliche Vertrags-
partner bekannt 

- Bestimmte Waren sind 
nur über Makler zu 
verkaufen 
(Wertpapiere) 

 

 


